	POSLOVNI PLAN

	1. Ekonomski potencijal

	Opišite tržište nabavke materijala i usluga, te tržište prodaje proizvoda:

	Radi procjene ekonomske održivost biznisa detaljno prezentirajte finansijske projekcije cijena materijala i proizvoda, količina prodatih proizvoda i kapaciteta proizvodnje:





	Postoji li osigurano tržište (npr. predugovori sa potencijalnim klijentima ili dokazi o realiziranom plasmanu proizvoda na tržište) i/ili osnovni preduslovi za početka poslovanja (predugovore sa dobavljačima i sl.

	Predviđate li buduća upošljavanja i u kojoj mjeri?



	2. Izvodivost i potencijal rasta

	Identificirajte ključne rizike za svrhu i operiranje biznisa sa pravnog i tehničkog aspekta

	Postoje li neke prepreke u pravnom okruženju za pokretanje planirane djelatnosti?

	U kojem roku planirate realizirati investiciju u opremu i na koji ćete način i u kojem roku obezbjediti sredstva za finansiranje nabavke opreme.

	Kako procjenjujete strategiju rasta i ekonomsku održivost poslovanja



	3. Upravljačka struktura

	Da li u vlasničkoj strukturi postoji osoba iz dijaspore? 

	Da li posjedujete znanje i stručnost koje je potrebno za razvoj biznisa?

	Opišite tehnološki proces proizvodnje:



	Navedite ključne kapacitete za razvoj Vašeg poslovanja:



	4. Investicijski plan

	RB
	Naziv opreme
	Jedinica
	Broj jedinica
	Cijena (KM)
	Vrijednost (KM)

	1. 
	
	
	
	
	

	2. 
	
	
	
	
	

	3. 
	
	
	
	
	

	4. 
	
	
	
	
	

	5. 
	
	
	
	
	

	6. 
	
	
	
	
	

	7. 
	
	
	
	
	

	8. 
	
	
	
	
	

	
	Iznos vlastitog učešća (KM)
	

	
	Iznos finansiranja iz ostalih izvora (KM)
	

	
	Tražena subvencija Grada Cazina (KM)
	

	
	UKUPNO (KM)
	


Napomena: U slučaju potrebe mogu se dodati novi redovi.

	5. Plan poslovanja

	OPIS
	2025. godina
	Projekcija  nakon investicije

	
	
	 2026. godina
	 2027. godina

	
	POSLOVNI PRIHODI
	
	
	

	1.
	Prihodi od prodaje robe
	
	
	

	
	    a. Prihodi od prodaje robe povezanim pravnim licima
	
	
	

	
	    b. Prihodi od prodaje robe na domaćem tržištu
	
	
	

	
	    c. Prihodi od prodaje robe na stranom tržištu
	
	
	

	 2.
	Prihodi od prodaje učinaka
	
	
	

	
	    a. Prihodi od prodaje učinaka povezanim pravnim licima
	
	
	

	
	    b. Prihodi od prodaje učinaka na domaćem tržištu
	
	
	

	
	    c. Prihodi od prodaje učinaka na stranom tržištu
	
	
	

	3.
	Prihodi od aktiviranja ili potrošnje robe i učinaka
	
	
	

	4.
	Ostali poslovni prihodi
	
	
	

	
	POSLOVNI RASHODI
	
	
	

	1.
	Nabavna vrijednost prodate robe
	
	
	

	2.
	Materijalni troškovi
	
	
	

	3.
	Troškovi plaća i ostalih ličnih primanja
	
	
	

	4.
	Troškovi proizvodnih usluga
	
	
	

	5.
	Amortizacija
	
	
	

	6.
	Troškovi rezervisanja
	
	
	

	7.
	Nematerijalni troškovi
	
	
	

	
	Povećanje vrijednosti zaliha učinaka
	
	
	

	
	Smanjenje vrijednosti zaliha učinaka
	
	
	

	
	Dobit/Gubitak  od poslovnih aktivnosti
	
	
	

	
	Finansijski prihodi
	
	
	

	
	Finansijski rashodi
	
	
	

	
	Dobit/Gubitak od finansijskih aktivnosti
	
	
	

	
	Dobit/Gubitak REDOVNE AKTIVNOSTI
	
	
	

	
	Ostali prihodi 
	
	
	

	
	Ostali rashodi 
	
	
	

	
	Dobit/Gubitak po osnovu ostalih prihoda i rashoda
	
	
	

	
	Neto Dobit/Gubitak perioda
	
	
	










	6. [bookmark: _Toc510090510]Zaključak

	


	Ovim izjavljujem, pod punom materijalnom i krivičnom odgovornošću, da su navedeni podaci istiniti što potvrđujem potpisom.
	Mjesto:

	
	
Datum:

	M.P.
	

	(ovjeriti pečatom poslovnog subjekta)


	(potpis odgovorne osobe)



